


WER AUFHORT, BESSER
WERDEN ZU WOLLEN,

HORT AUF, GUT ZU SEIN.

Marie von Ebner-Eschenbach

HERZLICH WILLKOMMEN
IN DER ABUS AKADEMIE
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Weitere Informationen zum Titelbild,
designed by Felix Hiilpman

LIEBE FAHRRADFREUNDE, LIEBE PARTNER,

wir sind sehr dankbar, dass wir gemeinsam mit lhnen gut
durch diese herausfordernden Zeiten gekommen sind.

Es ist schon zu sehen, dass Sie unsere Seminare weiterhin
nutzen und wir Sie auch virtuell unterstiitzen konnen.

Die Vergangenheit hat gezeigt, wie wichtig es ist ver-
schiedene Schulungsformate anzubieten, um maoglichst
viele Partner und Kunden zu erreichen. Daher mdchten
wir lhnen mit unserem umfangreichen Schulungspro-
gramm eine groRtmaogliche Flexibilitat bieten, damit Sie
unabhdngig von Ort und Zeit auf dem Laufenden bleiben
und auf die aktuellen Verdanderungen und Gegebenhei-
ten kompetent und flexibel reagieren konnen.

Deshalb produzieren wir weiterhin regelmadRig zahlreiche
Myagi Videos, mit denen Sie stets Ihr Wissen auf spieleri-
sche Weise vergroRern konnen. Sollten Sie noch nicht auf
der Plattform angemeldet sein, scannen Sie im Innenteil
dieser Broschiire den QR-Code und werden Sie im Hand-
umdrehen Teil der stetig wachsenden Myagi Community.
Dariiber hinaus freuen wir uns, neben unseren bereits
bekannten Schulungen auch neue Seminar-Formate,

wie zum Beispiel ,,Die 4 Zutaten fiir mehr Verkaufserfolg"

anbieten zu konnen. Dort erwarten Sie neben einem
individuellen Personlichkeitstest zahlreiche Tipps zur
Verkaufsunterstiitzung und zum individuellen Umgang
mit verschiedenen Kunden. Erfahren Sie mehr dariiber in
dieser Broschiire.

Alle weiteren Informationen und Termine, wie auch die
Anmeldung finden Sie unter abus-akademie.de.

Alles Gute und vor allem beste Gesundheit wiinscht
Ihnen das Team der ABUS Akademie.

Herzlichst,

[ L
MATTHIAS BRINKMANN AXEL PATZER
Gesamtleitung Leitung ABUS Akademie
ABUS Akademie Mobile Sicherheit




VON PROFIS FiR PROFIS
IHR AKADEMIE-TEAM STELLT SICH VOR

Unser sympathisches Akademie-Team geht indi- Das Referententeam bildet sich kontinuierlich
viduell auf Ihren Lernbedarf ein. Alle Referenten in Technik und Didaktik weiter. RegelmaRige
zeichnet aus, dass sie losungsorientiert denken Kundenbesuche gewdhrleisten dariiber hinaus
und mit Thnen gemeinsam maflgeschneiderte die enge Verzahnung mit alltagstauglichem,

Resultate erarbeiten. praktischem Wissen. S c H u I- U " G E N
UBERSICHT

MYAGI SCHULUNGSPLATTFORM

ONLINE SEMINARE

MATTHIAS BRINKMANN AXEL PATZER KATHRIN ERLER
Gesamtleitung ABUS Akademie Leitung ABUS Akademie Mobile Sicherheit PM Digitales Lernen ABUS ON THE ROAD

ABUS LIVE!

ABUS DOUBLE

H MADE IN GERMANY

PRODUKTSCHULUNG SPEZIAL

MARCO BENNER LARS NEUMANN MANUEL BREMICKER
Trainer Trainer Leitung ABUS Akademie Haussicherheit

PREMIUM SELLING
VERKAUFSSCHULUNG VOR ORT
CHEF-SEMINAR

: DIE &4 ZUTATEN FUR
11:, MEHR VERKAUFSERFOLG

ALINA SPECHT JURGEN HOPPNER MICHAELA DIEHL
Teamassistenz Trainer Anmeldemanagement




MYAGI
INTELLIGENT VERNETZT

Erleben Sie die Schulungsplattform fiir die Fahrradbranche
live — wichtiges Insiderwissen aus erster Hand.

Mit nur einer Anmeldung erhalten Sie Zugriff auf die BRANCHENWISSEN AUS ERSTER HAND
Inhalte mehrerer Hersteller.
IN DREI MINUTEN

Egal wann, wie und wo Sie Ihr Wissen vertiefen mdchten -
Myagi ist immer und dberall fiir Sie da.

INHALTE

* 247 immer und tberall zuganglich
(PC, Smartphone, Tablet)

+ Wissensdatenbank, da Infos immer zur
Verfligung stehen

- Kann auch fiir interne Schulungszwecke
eingesetzt werden

+ Kurzweiliges Lernen: Kurse sind in
drei Minuten Lektionen unterteilt

+ Verkaufstipps zu diversen Produkten

auf einer Plattform DAUER

Lektions- Dauer ca. 3 Minuten
Einfach anmelden, anschauen und loslegen: Ein Kurs besteht aus mehreren

myagi.com/s/akademiehomepage Lektionen.

KOSTEN
Kostenlos

TERMINE/ORT
Anmeldung
unter abus-akademie.de

D4 Myagi




ONLINE-SEMINARE
AM PULS DER ZEIT
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Mit den kostenlosen Online-Seminaren bietet die Akademie
eine weitere Moglichkeit in der Wissensvermittlung.

lhre Vorteile BLEIBEN SIE INFORMIERT -
- Ortlich unabhingiges Lernen, das im Nachgang durch EINFACH UND FLEXIBEL

die Aufzeichnung des Online-Seminars vertieft werden —_—

kann

+ Ersparnis von Zeit und Geld, da kein Reiseaufwand
entsteht Entspannt informiert werden, Zeit sparen und flexibel bleiben.
+ Wissensvorsprung gegeniiber den Mitbewerbern:

Sie erhalten die neuesten Informationen und Updates
ganz bequem an lhrem Schreibtisch oder natiirlich

an jedem anderen Ort mit Internetzugang INHALTE
* Produktschulungen
Die Online-Seminare werden live von einem Referenten ge- - Technische Kurzschulungen
halten, mit dem Sie bei Fragen und Anmerkungen direkt - Produktneuheiten
liber die Chatfunktion kommunizieren kénnen. - Verkaufstipps und Verkaufsschulungen

Inhaltlich orientieren sich unsere Online-Seminare an den
aktuell relevanten Themen in den Bereichen Produkt-
schulungen, Projektierungen, technische Kurzschulungen,
Produktneuheiten und ergdanzen somit perfekt unsere
Prasenzschulungen.

DAUER

ca. 30 Minuten

KOSTEN
Kostenlos

TERMINE
Termine und Anmeldung
unter abus-akademie.de
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ABUS ON THE ROAD! VERKAUFSUNTERSTUTZUNG ABUS LIVE!

DURCH DIE ABUS AKADEMIE IN IHRER NAHE

Wir starken Sie als unseren Handelspartner in der taglichen Arbeit.

Erfahren Sie die besten Argumente fiir den Verkauf von ABUS Produkten.

INHALTE

- Neuheiten — Helme & Schldsser

- Gezielte Verkaufsargumente

+ So heben Sie sich vom Wettbewerb ab

* Im Auftrag der Sicherheit —
ABUS Produkte unter der Lupe

* In welchem Verhaltnis steht das Gewicht
zur Sicherheit?

KOMPETENZ FUR MOBILE SICHERHEIT

Das Erlebnis- und Schulungsprogramm fiir alle, die sich mit dem Verkauf von ABUS Produkten beschadftigen
und einen detaillierten Einblick in die Schlossproduktion erhalten mochten.

INHALTE

+ Fahrradschloss-Produktion live
Sie erleben den vollstandigen Produktionsdurchlauf
eines Fahrradschlosses — vom blanken Stahl bis zum
verkaufsfertigen Produkt

- Auf Herz und Nieren getestet
Besuch des Testlabors und der Zylinder-Manufaktur.
Erfahren Sie, ABUS ,,Made in Germany"

+ So setzen Sie das Levelsystem - Verkaufsargumente
verkaufsfordernd ein Fur hochwertige Schlgsser und Helme
- Fahrradhelme mit echten DAUER - Warenprdsentation DAUER
Alleinstellungsmerkmalen 1Tag, 9.00 bis 16.30 Uhr ABUS Shop-in-Store — mit attraktiver Warenprasen- 1Tag, 9.00 bis 16.30 Uhr
- Einstieg in das Verkaufsgesprach tation den Abverkauf steigern
+ Wir stellen uns Ihren Fragen KOSTEN - Schlossfertigung live KOSTEN
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Teilnahme und Verpflegung sind
kostenlos. Ubernachtungskosten
ausgeschlossen.

TERMINE/ORT =33
Termine und Anmeldung [
unter abus-akademie.de

Bauen Sie unter unserer Anleitung lhr personliches
Fahrradschloss

- Qualitatstest live
Testen Sie selbst die Produkte auf Herz und Nieren

Teilnahme und Verpflegung sind
kostenlos. Ubernachtungskosten
ausgeschlossen.

TERMINE/ORT
Termine und Anmeldung  [EzR3E

= unter abus-akademie.de
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ABUS DOUBLE -

HINTER DEN KULISSEN EINER WELTMARKE

Wo kommt ABUS her und wie sieht es in der Hauptverwaltung und der Produktion hinter den Kulissen aus?
Lernen Sie kombiniert die Standorte Wetter (ABUS Security World) und Rehe (Produktion) kennen.

INHALTE

+ Besuch der ABUS Security World mit Besuch des Helm-

labors und Logistik-Fiihrung

- Fahrradschloss-Produktion live
Sie erleben den vollstandigen Produktionsdurchlauf
eines Fahrradschlosses — vom blanken Stahl bis zum
verkaufsfertigen Produkt

- Auf Herz und Nieren getestet
Besuch des Testlabors und der Zylinder-Manufaktur.
Erfahren Sie, ABUS ,,Made in Germany"

- Schlossfertigung live
Bauen Sie unter unserer Anleitung Ihr personliches
Fahrradschloss
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DAUER

1.Tag: 11.30 bis 19.00 Uhr

+ gemeinsames Abendessen
2.Tag: 9.00 bis 14.00 Uhr

KOSTEN

Teilnahme und Verpflegung sind
kostenlos. Beteiligung an den
Ubernachtungskosten im Hotel
a 50€/Nacht

TERMINE/ORT ’E'
Termine und Anmeldung ¥
unter abus-akademie.de

MADE IN GERMANY - HAUTNAH!
SCHULUNGEN VON ABUS, BUSCH + MULLER UND SKS GERMANY

Tradition trifft Innovation — die bekannten Zubehdrhersteller ABUS, Busch + Miiller und SKS Germany laden Sie
zu einer ganz besonderen Veranstaltungsreihe ein. Die rdumliche Ndhe der Unternehmen ermdoglicht Ihnen den
einmaligen Blick hinter die Kulissen der traditionsreichen Unternehmen.

INHALTE

Unter dem Motto Made in Germany - hautnah!
wird Ihnen ein tiefer Einblick in die Produktion
und Produkte geboten. Sie erleben hautnah, wie DAUER
die Premium-Produkte der drei Hersteller in
Deutschland entwickelt, produziert und versend-
et werden. Dariiber hinaus werden die Historie,
Hintergriinde und Highlights von ABUS,

Busch + Miiller und SKS Germany prasentiert.

1.Tag: SKS Germany
11.00 bis 17.30 Uhr +
gemeinsames Abendessen
2.Tag: Busch + Miller
8.45 bis 16.30 Uhr +
gemeinsames Abendessen
™ 3.Tag: ABUS 9.00 bis 15.45 Uhr

DUEI‘.'E—J— *

mualler .;.E,S KOSTEN
Teilnahme und Verpflegung sind

kostenlos. Beteiligung an den
Ubernachtungskosten im Hotel
a 65€/Nacht

TERMINE/ORT
Termine und Anmeldung
unter abus-akademie.de
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PRODUKTSCHULUNG SPEZIAL! PREMIUM SELLING!
VERKAUFEN MIT QUALITAT VERKAUFEN IN HERAUSFORDERNDEN ZEITEN

Vertiefen und intensivieren Sie Ihr Wissen und lhre Fdhigkeiten im Verkauf.

Spezielle Produktschulung fiir Ihr Team vor Ort, direkt vom Hersteller —abgestimmt auf Ihr Sortiment.
Gewinnen Sie nachhaltig Sicherheit im Umgang mit lhren Kunden.

INHALTE

- Nutzen Sie den Wandel im Handel zu Ihrem Vorteil

+ Beraten und Bezahlen: So bringen Sie Ihre Kunden
dazu, bei Ihnen auch wirklich zu kaufen

+ Motivationstechniken fiir Sie als Verkaufer

- So setzen Sie den Vorteil Einzelhandel gezielt ein

- Schaffen Sie Verkaufserlebnisse fiir Ihre Kunden

+ Selbstsicherer Auftritt im Verkaufsgesprdch

- StoRzeiten — schneller und gezielter verkaufen

INHALTE

- Freie Wahl Ihrer Produkt-Schwerpunkte

- Welche Produkte mdchten Sie gezielter verkaufen?

- Ideen und Inputs zur Umsatz- und Absatzsteigerung
- Erklarung der aktuellen Neuheiten

- Gezielte Beantwortung lhrer personlichen Fragen

+ Inklusive Video-Clip liber Produktion

DAUER

Abhangig von Produktgruppe Durch die Seminarteilnahme steigern Sie Ihr

. DAUER
und Pausen, ca. 2-5 Std. Selbstvertrauen und die Freude beim Verkaufsgesprac@g
Ab 12 Teilnehmern. 1Tag, 9.00-16.30 Uhr
KOSTEN
KOSTEN

Jeder sorgt selbst fiir sein
leibliches Wohl. Wir kiimmern
uns um den Rest.

149€ inkl. Verpflegung

TERMINE/ORT EHEE
Termin auf Anfrage ;
unter abus-akademie.de [E#&2

TERMINE/ORT EE 5
Termin auf Anfrage '

= unter abus-akademie.de e
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Kostprobe
und Infos siehe

QR-Code
VERKAUFSSCHULUNG CHEF-SEMINAR!
VOR ORT FOKUSSIERUNG AUF DAS WESENTLICHE
Bereiten Sie Ihr Team fiir kommende Saison vor. Verkaufstipps fiir die Branche. Zeit fiir Ideen und Anregungen findet man als Chef und leitender Angestellter eher selten. Freuen Sie sich auf

unser Trainerteam, das lhnen wertvolle Inputs liefert. Riisten Sie sich und lhr Team fiir die Herausforderungen
der Zukunft und tauschen Sie sich beim Business Dinner mit erfahrenen Kollegen aus.

INHALTE INHALTE

Individuell flir Thr Team und lhre personliche Situation. STRATEGISCH HANDELN

Benennen Sie Ihre eigenen Themenschwerpunkte. - Unternehmensziele formulieren,
Die Auswahl der Themen erhalten Sie auf unserer kommunizieren und erreichen
Webseite. + Alleinstellungsmerkmale

des Handels erkennen
Terminlich flexibel. Unser Team wird sich mit lhnen

in Verbindung setzen, um Termine und alles Weitere MITARBEITER FUHREN
mit Ihnen abzustimmen. - Delegation DAUER
- Teambuilding 1.Tag: 9.00 bis 18.30 Uhr
Ungebunden. Sie organisieren geeignete Raumlichkei- DAUER * Konflikte im Team l6sen + gemeinsames Business Dinner
ten und entsprechende Verpflegung vor Ort. Um den . * Motivation & Eigeninitiative fordern 2.Tag: 9.00 bis 15.30 Uhr
Rest kiimmert sich die ABUS Akademi Abhdngig vom Umfang Freira haff
estkummert sich die cademie. der Themenschwerpunkte re|r?ur.ne SC. i en. KOSTEN
- Personlichkeitsprofil erstellen 499 € inklusive Tagesverpflegung
Eg;EN Emd Business Dinner.
Ubernachtungskosten ausge-
schlossen.
TERMINE/ORT E&

TERMINE/ORT EFAE
Termin auf Anfrage e

= unter abus-akademie.de  [E¥2
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Termine und Anmeldung
unter abus-akademie.de 7
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6 GRUNDE FUR
EINEN KURS BEI UNS

Die aktuelle Situation zeigt, wie wichtig es ist, verschiedene Schulungsformate anzubieten, um breit aufgestellt zu sein.
Die Online-Fortbildungen als unabdingbare Erganzung zu Prasenzseminaren sind nicht mehr wegzudenken aus der
heutigen Zeit.

Eine Ubersicht zu unserem Seminar-Angebot finden Sie auf unserer Akademie-Homepage: www.abus-akademie.de

=d|D)

AUS DER BRANCHE FUR DIE BRANCHE
Die Trainer der ABUS Akademie sind bereits seit

MEHR UMSATZ FUR IHR BUSINESS

Moglichst viel Input fiir den Verkauf und die
professionelle Beratung von Sicherheits- einigen Jahren in der Branche tdtig und verfiigen
produkten — das ist das Konzept und das Ziel tiber ein breites Fachwissen, welches permanent

der ABUS Schulungen. So kénnen Sie lhren aufgefrischt wird. Somit geht die Wissens-

Verkaufserfolg und damit einhergehend lhren vermittiung tiber eigentliche Produktschulungen

Umsatz steigern. weit hinaus.

Inkl. person-
\’\chke'\tsar\a\yse

DIE 4 ZUTATEN FUR MEHR VERKAUFSERFOLG
MIT D-1-S-G ZUM KUNDENVERSTEHER @

GANZHEITLICHE AKADEMIE- ANGEBOTE
Die Angebote der ABUS Akademie reichen von
Produktschulungen iiber Vertriebstrainings,

LERNEN IN LOCKERER ATMOSPHARE

In diesem Workshop werden Sie zum echten Kundenversteher. Durch die seit Jahrzehnten bewdhrte DISG Methode Nicht nur das Fachwissen wird bei uns grof ge-

lernen Sie Ihre Kunden typengerechter zu analysieren und zielgerichteter zu beraten. schrieben. Auch die Vermittiung von Wissen wird

Personlichkeitsentwicklung bis hin zu Fiihrungs- mit vielen praktischen Beispielen, interessanten

kraftetrainings. Gruppenarbeiten und anderen didaktischen Mal-

WAS ERWARTET SIE IN DIESEM SEMINAR?

- Lernen Sie lhre und die Personlichkeitsstruktur
Ihrer Kunden kennen

* Erkennen Sie die wahren Kaufmotive lhres Kunden

- Setzen Sie lhre Personlichkeit im Verkaufsgesprach

wirkungsvoll ein

Weiterbildung aus einer Hand. nahmen angereichert, sodass es Freude macht,
bei ABUS zu lernen. Damit sichern wir den Lern-

transfer auch langfristig.

WAS SIND DIE FOLGEN?

* Sicherheit und Motivation im Verkaufsgesprach
* Begeisterte Kunden

+ Positive Unternehmensentwicklung

DAUER
1Tag, 9.00-16.00 Uhr ERGANZUNGEN UND LERNERFOLGS-
SICHERUNG IM NACHGANG

Auch nach unseren Seminaren lassen wir Sie

DIGITAL KOMBINIERT MIT PRASENZ
Myagi-Online-Clips kombiniert mit Prasenz-

KOSTEN schulungen (blended Learning). Vertiefen Sie

239€ inkl. Verpflegung

TERMINE/ORT Of- 0]
Termine und Anmeldung % ¥

unter abus-akademie.de  E=

nicht alleine. Mit Hilfe unserer Online-Seminare Gelerntes im Nachgang digital oder nutzen Sie

konnen Sie die gesammelten Erfahrungen aus das Angebot zur Vorbereitung auf Ihr Seminar.
dem Seminar und der Praxis vertiefen. Terminlich unabhdngig, produkttechnisch immer

auf dem neuesten Stand.
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Anmeldemanagement und Information:
Telefon: +49 23 35 634-4010

PC-Fax:  +49 23 35 634-124011

E-Mail: akademie@abus.de
abus-akademie.de

ABUS | August Bremicker Sohne KG
abus.com

Altenhofer Weg 25
58300 Wetter
Germany

ABUS | Rehe

HeimstralRe 32
56479 Rehe
Germany

ABUS | Security-Center GmbH & Co. KG

Linker Kreuthweg 5
86L4LL Affing
Germany

Akademie MoSi
Schulungen 2022 oT

18970214
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Technische und farbliche Anderungen vorbehalten.
Fiir Irrtiimer und Druckfehler keine Haftung. © ABUS 06/2022




